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SCREENER

DO1. Sind Sie involviert in Business-to-Business Transaktionen (d.h. Transkationen zwischen lhrem
Unternehmen - als Verkdufer oder Kdufer - und anderen Unternehmen)?

T TSP 1
L= o TR 2 [DANKEN UND BEENDEN]
S IWINJKA] ettt ettt eeaae e st e et e 9 [DANKEN UND BEENDEN]

D02. Welche der folgenden Aussagen entspricht lhrer Situation?

- Wir verkaufen / kaufen derzeit grenziiberschreitend an / von Unternehmen aus anderen EU

1273 Vo [=T o o SRS USSR 1

- Wir erwagen grenziberschreitendes Verkaufen an / Kaufen von Unternehmen in anderen EU
Landern in der ZUKUNTL ..ot et e e e e e e enta e e e enneeas 2

- Wir sind NICHT interessiert am grenziberschreitenden Verkaufen / Kaufen an Unternehmen aus
anderen EU LANAEIN .....ocueeeiiiiee ettt eeeee e seee e eee e 3 [DANKEN UND BEENDEN]

S IWINTKAD et en s 9 [DANKEN UND BEENDEN]

DO03. An welcher Art von Business-to-Business Transaktionen sind Sie hauptsédchlich beteiligt?

- Verkauf/Kauf von Waren (... inkl. Produkten des verarbeitenden Gewerbes, Freizeitartikel und

Waren von Hotels/Restaurants €1C.) ..ccviiiiieiiiiiieiee ettt re e ae et e eaee s 1

- Verkauf/Kauf von digitalen Produkten (zum Beispiel CDs, DVDs, Software, herunterladbare

Y T LT oo N i1 [ 4T ISP 2

- Verkauf/Kauf von Finanzdienstl@iStUNGEN.........ccueeeviiiieeeee ettt 3

- Verkauf/Kauf von anderen Dienstleistungen ........ccccoevveeuneene. 4 [DANKEN UND BEENDEN]

LN 4 SRR 9
DEMOGRAPHICS

D1. Wie viele Mitarbeiter hat Ilhr Unternehmen?

SWWNTKA ettt et ne 99999999

e ——— €
SWWINTKA ettt et e s st et e et e e e e s teeste e be et e eaeeebeanbeebeeabeeaeesta e raenreas 99999999
D3. Welche der folgenden Produktkategorien macht den groBten Anteil an lhren Verkdufen aus?
[NUR EINE ANTWORT MOGLICH]
- Autos, motorisierte Fahrzeuge und Ersatzteile .........oooveeviiiiiiiiiiiiieeeeeeeeee e, 1

- Kleidung, Schuhe und Accessories (einschlieRlich Schmuck und Kosmetik) ..................... 2



- Finanz- und VersicherungsdienstleiStungen..........ccocuveeeiiiieccciee e 3

- Nahrungsmittel UNd GEtraNKE........oeeicueiie et e e e ree e 4
- Mobel, Einrichtungsgegenstande und Raumausstattung (einschlieBlich Do-it-yourself-Produkten
und RenoVierungsprodUKEEN).......c.eeeiieiieriere ettt ettt ettt e b eesneesaeesaean 5
- Haushaltsgerate, elektronische Produkte und Informationstechnologieprodukte............ 6
- Freizeitartikel (z.B. Blcher, audiovisuelles Material, Spielsachen .... ) .cccccccoeciiieeiencnnen. 7
- Produkte aus dem Ingenieurbereich, zum Beispiel Maschinen ...........cccccoeeeiiiiiieiinccnnns 8
= Digitale ProdUKLE......coiiiieeeceee ettt e et e et e e e s ta e e e e bt e e e eanaaeeetaeeans 9
= SONSTIZE WATEN cciiiiiiiiiitiiieteeeee e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e s e eeaeeesesesesenns 10
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DA4. Sind Sie an Business-to-Business Transaktionen hauptsachlich als Kaufer oder Verkaufer beteiligt?

- Hauptsachlich als €in KEUTEI .....ccc.uiiiiiiee ettt e e e sree e 1

- Hauptsdchlich als €in Verkaufer ...t 2

- GleichmaRige Beteiligung als ein Kaufer und als ein Verkaufer.......c.cccocveeevvceeeieceee e, 3

S IVWINJKA] ettt ettt sttt et et e et eete et e et e e aaesbe et e ea b e eabeeba e ba e beenteeaaesreereereeanas 9
D5. Welche der folgenden Verkaufskanale benutzen Sie?

[MEHRFACHANTWORTEN MOGLICH]
- Verkauf auf dem Firmengeldnde/in firmeneigenen Geschiaften/allgemein in Ladengeschéften

- Internet

- Telefon, Post oder andere Fernkommunikationsmittel ............ceevveeiveeieiiiiieiiiiiiieiiieieienenes 3

- Hausturverkauf und andere Kanile auRerhalb des Firmengelandes/firmeneigener

GesChafte/LadengeSCNETTE .. ....iciii ettt ettt et et e ebe e e eteeeree s 4

S IWINTZKA] ettt ettt ettt ettt e st e e et e e beeeeae e e beeeabeesabeesaseestbeeeabeeatreessaeebeeensaennreeans 9
D6. Neben DEUTSCHLAND, in wie vielen anderen EU Landern fiihren Sie derzeit grenziiberschreitende
Transaktionen durch?

[NUR EINE ANTWORT]
- [_I[_]Lander (0 - 26)
S IVWINTKA] ettt ettt et e et e e be e e be e s be e sbeeetbeesabeeesbe e baeebeeenbaeebeeeabeeereenareas 99

MAIN QUESTIONNAIRE

[ALLE FRAGEN]
Q1. Welches Vertragsrecht regelt am haufigsten lhre grenziiberschreitenden Business-to-Business
Transaktionen in der EU?

[NUR EINE ANTWORT MOGLICH]

- Das nationale Vertragsrecht von DEUTSCHLAND. .........cccociieeeiiireecieee e e ertee e evne e 1
- Das nationale Vertragsrecht des Landes, in dem die andere Partei sitzt..........cccecverennneen. 2
- Das nationale Vertragsrecht eines dritten Landes ..........cccueeeecieiircieeninieeecrieeeceeeee e 3
- Vertragsrechte, die sich nicht auf ein bestimmtes Land beziehen, zum Beispiel internationale
Konventionen oder UNIDROIT PrinzZiPi€N .....cc.uuiiiieiiieccieieee ettt e e e e e e 4
LN 4 USRI 9

[ALLE FRAGEN]

Q2. Welche Auswirkung haben die folgenden potentiellen Hindernisse auf lhre Entscheidung
grenziiberschreitend an Unternehmen aus anderen EU Landern zu verkaufen/von Unternehmen in anderen
EU Ldndern zu kaufen?



[VORLESEN — ROTIEREN - EINE ANTWORT PRO ZEILE]

- GrORE AUSWITKUNE ... .vieeeeiieecieee ettt e et eeeee e e stee e eeeae e e sneeeessaeeennnes 4

- EEWaS AUSWITKUNE c..eeeiiiiiiieieeec ettt 3

- Minimale AUSWITKUNE ...cooviiiiiiiieieeee ettt 2

- Keine AUSWITKUNE ....coi ittt e e e e 1

S TWINJKA] ettt sttt ettt e sae e be et e eabeeanens 9
A - Sprache (Kommunikationsprobleme, Ubersetzung von Dokumenten, etc.) ......c.cccceuveunee. 12349
B - Schwierigkeit in der Einigung Gber das anwendbare auslandische Vertragsrecht............... 12349
C - Schwierigkeit beim Herausfinden tber die Bestimmungen eines auslandischen Vertragsrechts12349
D - KUItUrelle UNtersChi@de.......cuuiiieeieieciee ettt e e e et e e s saee e s sra e e e snaeeenanes 12349
R =10 1=T Yo £ o[ i = o SR PSPN 12349
F - Formale Anforderungen, zum Beispiel Lizenzierung, Registrierungsverfahren.................... 12349
G - Probleme bei der Behebung grenziiberschreitender Konflikte, einschlieRlich der Kosten fir
Rechtsstreitigkeiten im AUSIAN .........ooiiiiiiieee e e e e e are e e 12349
H - Beziehen von Rechtsberatung fiir auslandisches Vertragsrecht.........ccccccceeevievivcceeeccieen. 12349
| - Probleme mit grenziiberschreitender Lieferung........cccceeovevieeciii e 12349
J - Kundenpflege im AUSIANG .......ooiiiiiiee e s st 12349
LN Vo [T SRR 12349

[FRAGE Q3 NUR, WENN die Antwort groRe, etwas oder minimale Auswirkungen beinhaltet fiir mindestens
eines des Folgenden:
Q2 B - Schwierigkeit in der Einigung {iber das anwendbare ausldndische Vertragsrecht =4 ODER 3 ODER 2

ODER
Q2 C Schwierigkeit beim Herausfinden iiber die Bestimmungen eines auslandischen Vertragsrechts =4 ODER
3 ODER 2 ODER

Q2 G - Probleme bei der Behebung grenziiberschreitender Konflikte, einschlieBlich der Kosten fiir
Rechtsstreitigkeiten im Ausland = 4 ODER 3 ODER 2 ODER
Q2 H -Beziehen von Rechtsberatung fiir auslandisches Vertragsrecht = 4 ODER 3 ODER 2]

Q3. Sie sagten, dass einige Themen in Bezug auf Vertragsrecht eine Auswirkung haben auf lhre
grenziiberschreitende Business-to-Business Transaktionen. Wie oft haben Sie diese Hindernisse abgehalten
von der Durchfiihrung grenziiberschreitender Transaktionen?

[NUR EINE ANTWORT MOGLICH]

10100 T=T PP PPPUPUPPON 4
B =T 1TSS 3
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S IWINTKAD oot n et een e een s eeeen e 9

[ALLE FRAGEN]
Q4. Wenn Sie ein einheitliches Europdisches Vertragsrecht fiir lhre grenziiberschreitenden Business-to-
Business Transaktionen mit einem Partner aus einem anderen EU Land wahlen kdnnten, wie wahrscheinlich
wiirde es sein, dass Sie es nutzen?

[NUR EINE ANTWORT MOGLICH]

- Sehr WahrsCh@iNliCh..... ..o e 4
AT | o 1Yol o =T o1 el o U UPPRN 3
= UNWahISChEINICR ... e 2
- Sehr uNWahrsCheiNliCh ......cocuiii e e 1
o 070 14 - [ TS 9

[ALLE FRAGEN]



Q5. Wenn Sie ein einheitliches Europdisches Vertragsrecht fiir lhre grenziiberschreitenden Business-to-
Business Transaktionen in der EU wahlen kdnnten, wiirden lhre grenziiberschreitenden Tatigkeiten...
[NUR EINE ANTWORT MOGLICH]

Y =1 8 AT 10 1=] 012 111 T 4
- €IN WENIZ ZUNEBNMEN ..eiiiiie ettt et e 3
- sich nicht verandern oder

-abnehmen?.......oouvvvvvvvvevnnnns
- [WN/KA]

[FRAGEN, WENN Q5 = “stark zunehmen” oder “ein wenig zunehmen”]
Q6. Wenn Sie ein einheitliches Europdisches Vertragsrecht wahlen kdnnten, in wie viele zusitzliche EU
Ldnder schatzen Sie, wiirden Sie grenziiberschreitende Business-to-Business Transaktionen durchfiihren?
[NUR EINE ANTWORT MOGLICH]
-in 6 oder mehr neuen EU LANEIN ........oeiiiiie ettt e 4
-in 3-5 neuen EU Landern
T A YT U 1T I W I I T T 1T o S
- [keine Erh6hung der Landeranzahl]
- [WN/KA]

[ALLE FRAGEN]
Q7. Wenn ein Europdisches Vertragsrecht entwickelt wiirde, was wiirden Sie fiir Ihre Business-to-Business
Transaktionen bevorzugen?
[NUR EINE ANTWORT MOGLICH]

- Ein gemeinsames EU Vertragsrecht, welches 27 nationale Vertragsrechte ersetzt. 1

- Ein Europadisches Vertragsrecht, welches als eine Alternative zu den nationalen Gesetzen nur fiir

Ihre grenziiberschreitenden Transaktionen ausgewadhlt werden kann............cc...c.... 2

- Ein Europaisches Vertragsrecht, welches als eine Alternative zu den nationalen Gesetzen fir

beides ausgewahlt werden kann, fiir lhre grenziiberschreitenden und inlandischen

Transaktionen

- [WN/KA]




