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Flash Innobarometer 2006, Draft Questionnaire v21 
 

SELECTION OF THE ELIGIBLE RESPONDENT 

 
SC0. 

Tere päevast, minu nimi on ______ ja olen sotsiaal- ja turu-uuringute firmast Saar Poll. Me viime praegu Euroopa 
Komisjoni tellimusel läbi uuringut ettevõtete otsustajate seas.Küsitlus võtab aega umbes 10 minutit. 

INTERVJUEERIJA: KUI NIMI ON VÄLJAL “ANTUD ETTEVÕTTE POOLT” JUBA ÄRA TOODUD, SIIS 
KASUTAGE SEDA NIME. KUI NIME POLE, SIIS VALIGE SOBIV NIMI VÄLJALT “PÕHIVALIM”. 

 

Kas ma saaksin rääkida [NIMI]? 

INTERVJUEERIJA: KUI NIME EI OLE ANTUD, SIIS LUGEGE ETTE 
 

 

Palun, kas ma võiksin rääkida töötajaga, kes vastutab  strateegiliste otsuste eest teie firmas?  

INTERVJUEERIJA: KUI KONTAKTISIKUT VALIMIS KIRJAS POLE, SIIS PÜÜDKE SAADA KONTAKT 
PEAMISE OTSUSTAJAGA. SELLEKS ON TÄHTSUSE JÄRJEKORRAS: TEGEVDIREKTOR, PEADIREKTOR, 
FINANTSDIREKTOR, PEARAAMATUPIDAJA VÕI MUU OTSUSTAJA FINANTSVALDKONNAS.  

 

00 – Sobiv otsustaja on telefonil    SKIP SC11 

01 – Otsustaja on kättesaadav  SKIP SC1 

 
-----Helistage tagasi:------------------ 

02 - Leppige kokku uus aeg, millal tagasi helistada (Kasutage seda koodi igal sellisel juhtumil, kui Te ei saanud 
kontakti otsustajaga, näiteks saite rääkida ainult sekretäriga, valvelaua töötajaga, kolleegiga, vms. või kui Te ei 
suutnud välja selgitada selle inimese sobivust ja/ või kompetentsust)  

03 - Vastaja ei ole küsitlusperioodi vältel kättesaadav, on olemas teine sobiv vastaja, pange informatsioon kirja   

04 - Vastaja ei ole kompetentne, on olemas teine sobiv vastaja, pange info kirja  

05- “Valvur” (st isik, kes peaks kõne edasi andma otsustajale) keeldus – PEHME KEELDUMINE 

06- Vastaja keeldus, on olemas teine sobiv vastaja, pange info kirja 

 
Tagasi mitte helistada:---------------- 

07 - Vastaja ei ole küsitlusperioodi vältel kättesaadav, on olemas teine sobiv vastaja, pange informatsioon kirja  

08 - Vastaja keeldus, ei ole ka teist sobivat vastajat –Tugev keeldumine. 

09 - Keelebarjäär 

10 - Otsustaja nime ja aadressi pole võimalik teada saada  

11 - Ettevõte on likvideerimisel  

 

 

SC1. 
IF SC0=0 

Tere päevast, minu nimi on ______ ja olen sotsiaal- ja turu-uuringute firmast Saar Poll. Me viime praegu Euroopa 
Komisjoni tellimusel läbi uuringut ettevõtete otsustajate seas. Küsitlus võtab aega umbes 10 minutit. 

(LUGEDA KÕIGILE 
ETTE) 
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 Antud uuring on osa üleeuroopalisest uuringust, mille käigus kogutakse ettevõtete otsustajate arvamusi teatud 
kindlate äritemaatikat puudutavate teemade kohta. Teie vastused jäävad konfidentsiaalseteks. Kas Te saate mind 
aidata omapoolsete arvamustega?  

 

01 – On nõus, intervjuuga saab kohe alustada 

02 - Nõus vastama, kuid intervjuu viiakse läbi teisel ajal  
-----Helistage tagasi:------------------ 

03 - Vastaja ei ole küsitlusperioodi vältel kättesaadav, on olemas teine sobiv vastaja, pange informatsioon kirja 

04 - Vastaja ei ole kompetentne, on olemas teine sobiv vastaja, pange info kirja 

 
Tagasi mitte helistada:---------------- 

05 – Vastaja ei ole küsitlusperioodi vältel kättesaadav, ei ole ka teist sobivat vastajat  

06 - Vastaja keeldus, ei ole ka teist sobivat vastajat 

07 - Keelebarjäär 

08 - Otsustaja nime ja aadressi pole võimalik teada saada  
09 – Ettevõte on likvideerimisel 

 

SC11. 

IF SC0=1 

Antud uuring on osa üleeuroopalisest uuringust, mille käigus kogutakse ettevõtete otsustajate arvamusi teatud kindlate 
äritemaatikat puudutavate teemade kohta. Teie vastused jäävad konfidentsiaalseteks. Kas Te saate mind aidata 
omapoolsete arvamustega?  

01 – On nõus, intervjuuga saab kohe alustada 

02 - Nõus vastama, kuid intervjuu viiakse läbi teisel ajal  
 

SC2. 

INTERVJUU KOKKULEPPIMINE 

Kas Teil on kohe praegu aega küsimustele vastata või lepime kokku sobivama aja? 

1 – Intervjuu saab kohe läbi viia 

2 – Teisel ajal 

  

SC3.  

Mis on Teie ametikoht selles ettevõttes? 

…………………………………………………………. 

1 – Tegevdirektor, peadirektor, vms. 
2 – Finantsdirektor, finantsjuht 
3 – Muu otsustaja 
 

SC4. 

INTERVJUU KOKKULEPPIMINE KUI ON JÕUTUD SOBIVA VASTAJANI  

Palun öelge, mis telefoninumbrile ma võin tagasi helistada? 

Number: _________________  

Kuidas on Teie nimi?: __________________  

 Ja Teie ametikoht on?: __________________  

Millal oleks sobilik Teile tagasi helistada? (AAKKPPTTMM) 

Suur tänu Teile abi eest, ma võtan Teiega uuesti ühendust, nagu me kokku leppisime. 
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SC6. 

SISSEJUHATUS JÄRGMISEKS TAGASIHELISTAMISEKS 

Tere päevast/ õhtust, minu nimi on ______ ja olen sotsiaal- ja turu-uuringute firmast Saar Poll. Viimasel korral kui 
ma helistasin, siis Te pakkusite välja selle kellaaja, et viia läbi Euroopa Komisjoni avaliku arvamuse küsitlust 
ettevõtluse valdkonna otsustajate seas. Kas ma võin intervjuuga alustada? 

1 – Jah 

2 – Uue aja määramine  

 

SC5. 

INTERVJUU KOKKULEPPIMINE KUI SOBIVA VASTAJAGA EI SAADUD KONTAKTI  

Kas Te ütleksite mulle sobiva inimese nime?: __________________  

Ja tema ametikoht on?: __________________  

Palun öelge, mis telefoninumbril ma võin talle tagasi helistada? 

Number: _________________  

Millal oleks sobilik Teile tagasi helistada? (AAKKPPTTMM) 

 
FIRST SCREENER 

 
D1.     Lubage mul alustada mõne üldise küsimusega teie ettevõtte kohta. Kui palju on Teie ettevõttes töötajaid? 
 

-   Vähem kui 20 .................................................................................... 0  
-   20-49.................................................................................................. 1 
-   50-249................................................................................................ 2 
-   250-499.............................................................................................. 3 
-    500 ja rohkem .................................................................................. 4 
-   [ET/ VP] ............................................................................................. 9 

JUHUL KUI ALLA 20-NE, SIIS TÄNAGE JA LÕPETAGE INTERVJUU 
 

SECOND SCREENER 
 
D2.  Mis aastal rajati Teie firma?        
 

-   enne 1986.......................................................................................... 1 
-   vahemikus 1986-2001.a. ................................................................... 2 
-   pärast 2001.a..................................................................................... 3 
-   [ET/ VP] ............................................................................................. 9 

 
 
D3. Võrreldes omavahel viimast kahte lõpetatud majandusaastat, siis kuidas Teie firma käive - st Teie firma 

aastane sissetulek - muutus? 
 

-   See vähenes...................................................................................... 1 
-   Kasvas kuni 5% ................................................................................. 2 
-   Kasvas 6-25% ................................................................................... 3 
-   Kasvas rohkem kui 25% .................................................................... 4 
-   Ei muutunud ...................................................................................... 5 
-   [Ettevõttel pole olnud kahte täielikku majandusaastat] ..................... 6 
-   [ET/ VP] ............................................................................................. 9 

 
 
D4. EI KÜSITA, MÄRKIGE ÜLES ANDMEBAASIST 

Firma põhitegevusala NACE-kood  
 
 
D5. EI KÜSITA, MÄRKIGE ÜLES ANDMEBAASIST  

Firma regioon NUTS baasil (NUTS 2 tasand) 
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Q1.  Kas teie ettevõttel (selle kohalikul esindusel) on tunduvalt tugevam side geograafiliselt lähemal asuvate 

varustajate ja teenusepakkujatega, kui teistega? 
 
 INTERVJUEERIJA: SÕNAGA “ETTEVÕTE” VÕI “FIRMA” MÕTLEME ME FIRMA KOHALIKKU/PIIRKONDLIKKU 

ESINDUST, KUI VASTAJLE JÄÄB SEE EBASELGEKS. 
 
 AINULT ÜKS VASTUS 

 
- Jah ...................................................................................................... 1 
- Ei ......................................................................................................... 2 
- [ET/ VP]………….. ............................................................................... 9 

 
Q2.  Kas Teie ettevõttel on omas piirkonnas kontakte teiste ettevõtete, ülikoolide ja haldusasutustega, et arutada 

nendega ühiseid probleeme ning koostöövõimalusi? 
 LUGEGE ETTE – AINULT ÜKS VASTUS 
 

- Jah, sageli ........................................................................................... 1 
- Jah, aeg-ajalt ....................................................................................... 2 
- Vaid harva ........................................................................................... 3 
- Mitte kunagi ......................................................................................... 4 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 

 
Q3.  Kas Teie ettevõte asub piirkonnas, kus sama tegevusalaga ettevõtete osakaal on: 
 LUGEGE ETTE– AINULT ÜKS VASTUS 
 

- Kõrgeim kui mujal Eestis ..................................................................... 1 
- Sama, mis mujal Eestis ....................................................................... 2 
- Madalam kui mujal Eestis.................................................................... 3 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 

 
Q4.  INTERVJUEERIJA, LUGEGE AEGLASELT ETTE 

Majandusteadlased räägivad tihti niinimetatud kobar- ehk klaster-meetodil töötavatest ettevõtetest.  Klaster-
meetodil töötavad ettevõtted on mingil kindlal majandusalal tegutsevad, geograafiliselt lädedalasuvad ja 
vastastikku seotud firmad, varustajad, teenusepakkujad ning nendega seotud institutsioonid.  

 
Klastris on kõik tegutsejad omavahel mitmel moel seotud. Muuhulgas on nad sarnases olukorras - näiteks 
sama tegevusala, ühine turg, ühised probleemid, millega vastakuti seistakse ja teineteist täiendavad 
funktsioonid, näiteks ülikooli laborid võivad aidata erafirmasid, mitmed ettevõtted võivad arendada koos uusi 
tooteid või siseneda koos uutele turgudele.  

 
Klasteri ettevõtted töötavad sageli kindlas piirkonnas, mõnikord asuvad ka samas linnas. 

 
Kas Te olite varem teadlik taolisest klaster-süsteemi põhimõttest? 

 AINULT ÜKS VASTUS 
 

- Jah....................................................................................................... 1 
- Ei ........................................................................................................ 2 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 

 
Q5.  Kas teie piikonnas ja/või teie tegevusalal on taolisi aktiivselt tegutsevaid klaster-meetodil töötavaid ettevõtteid? 
 AINULT ÜKS VASTUS 
 

- Jah....................................................................................................... 1 
- Ei ........................................................................................................ 2 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 

 
1 punkt antakse iga järgneva vastuse eest: 
Q1 – 1 
Q2 – 1 or 2 
Q3 – 1 
Q4 – 1 
Q5 – 1 
 
Maksimaalne punktide summa on 5 punkti.  
Intervjuud jätkatakse ainult firmadega, kes said 3 või rohkem punkti. 

 



6 

MAIN QUESTIONNAIRE 

Q7.  Kas Teie meelest kuulub Teie ettevõte mõnda eelpool jutuks olnud klasterisse või mitte? 
 AINULT ÜKS VASTUS 

 
- Jah....................................................................................................... 1 
- Ei ......................................................................................................... 2 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 

 

KUI Q7 = 1, VALIGE KLASTER KÕIGIS KÜSIMUSTES, KUS VASTAV MÄRGE 

KUI Q7 = 2 VÕI 9, VALI PIIRKOND KÕIGIS KÜSIMUSTES, KUS VASTAV MÄRGE 

 
 
Q8  Kas Teie ettevõte tegutseb AKTIIVSELT oma majandussektori mõnes võrgustikus, mis liidab omavahel 

kohalikke ettevõtteid (konkurendid, varustajad, kliendid) ja/või avalikku haldust? 
 LUGEGE ETTE – AINULT ÜKS VASTUS 
 

- Jah, ühes sellises võrgustikus ............................................................. 1 
- Jah, kahes või enamas sellises võrgustikus........................................ 2 
- Ei ......................................................................................................... 3 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 
 

Q9. Kas viimasel kahel aastal on teie ettevõte: 
 LUGEGE ETTE – ROTEERIGE VASTUSTE JÄRJEKORDA ERI VASTAJATE PUHUL – VÕIB OLLA MITU 

VASTUST 
 

- Jah....................................................................................................... 1 
- Ei ......................................................................................................... 2 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 
 

a) viinud läbi turu-uuringuid uute toodete või teenuste tutvustamisel .............................................1 2 9 
b) turule toonud uusi või tunduvalt uuendatud tooteid või teenuseid .............................................1 2 9 
c) võtnud kasutusele uue või tunduvalt uuendatud tootmistehnoloogia..........................................1 2 9 
d) taotlenud ühte või enamat patenti ..............................................................................................1 2 9 
e) registreerinud ühe või enama rahvusvahelise kaubamärgi ........................................................1 2 9 
f) viinud oma laboris läbi uuringuid..................................................................................................1 2 9 
g) tellinud uuringuid teistelt firmadelt,  ülikoolidelt või instituutidelt. ...............................................1 2 9 

 
Q10.  Millises sektoris teie ettevõte põhiselt tegutseb?  
 LUGEGE ETTE – AINULT ÜKS VASTUS 
 

- IKT ja kommunikatsiooniseadmed ...................................................... 1 
- Lennundus ja kosmos.......................................................................... 2 
- Ravimid ja meditsiiniseadmed ............................................................. 3 
- Ehitus (materjalid, seadmed, raskekonstruktsioonid) .......................... 4 
- Autod ................................................................................................... 5 
- Metalli tootmine ................................................................................... 6 
- Plastmass ............................................................................................ 7 
- Keemiatooted ...................................................................................... 8 
- Tekstiil, nahk, jalatsid .......................................................................... 9 
- Energiatööstus................................................................................... 10 
- Tootmisseadmed (masinad, elektriseadmed).................................... 11 
- Toiduained ........................................................................................ 12 
- Meelelahutus ..................................................................................... 13 
- Teenused........................................................................................... 14 
- Muu valdkond…................................................................................. 15 
- [ET/ VP]………….. ............................................................................. 99 
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Q12.  [CLUSTER]: Kas te teete koostööd järgmiste partneritega oma klasteris? 
[REGION]:  Kas te teete koostööd järgnevate partneritega oma piirkonnas? 

VÕIB OLLA MITU VASTUST 
 

 Jah ........................................................................................................ 1 
- Ei ........................................................................................................ 2 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 
 

a) Avalik haldus...............................................................................................................................1 2 9 
b) Ülikool ja teised haridusasutused ...............................................................................................1 2 9 
c) Riiklikud laboratooriumid või uuringukeskused ...........................................................................1 2 9 
d) Suured ettevõtted........................................................................................................................1 2 9 
e) Väiksed ja keskmised ettevõtted ................................................................................................1 2 9 
f) Alustavad / alles asutatud ettevõtted ...........................................................................................1 2 9 
g) Finantsasutused..........................................................................................................................1 2 9 

 
 
Q13.  [CLUSTER]: Kas klasteri liikmeksolek annab Teile eeliseid konkurentsis... 

[REGION]: Kas Teie ettevõtte piirkond annab teile eeliseid, et konkureerida... 
 VÕIB OLLA MITU VASTUST 
 

- Jah....................................................................................................... 1 
- Ei ......................................................................................................... 2 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 

 
a) Kohalikul turul .............................................................................................................................1 2 9 
b) Piirkondlikul turul.........................................................................................................................1 2 9 
c) Riiklikul turul ................................................................................................................................1 2 9 
d) Euroopa turul ..............................................................................................................................1 2 9 
e) Maailmaturul ...............................................................................................................................1 2 9 

 
 
Q14.  [CLUSTER]: Palun öelge iga järgneva tegevuse ja valdkonna kohta, kas see on iseloomulik teie klasterile? 

[REGION]: Palun öelge iga järgneva tegevuse ja valdkonna kohta, kas see on iseloomulik teie piirkonnale? 
 LUGEGE ETTE – ROTEERIGE VASTUSTE JÄRJEKORDA ERI VASTAJATE PUHUL – VÕIB OLLA MITU 

VASTUST 
   

Iseloomulik............................................................................................. 1 
Pole iseloomulik..................................................................................... 2 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 

 
a) Tehnoloogia-alane teabevahetus................................................................................................1 2 9 
b) Turgu puudutav teabevahetus ....................................................................................................1 2 9 
c) Parimate kogemuste vahetamine...............................................................................................  1 2 9 
d) Koostöö arendamine kindlates äriprojektides .............................................................................1 2 9 
e) Koostöö arendamine et konkureerida Euroopa turul ..................................................................1 2 9 
 f) Oskustega töötajate palkamine...................................................................................................1 2 9 
g) Ettevõtlusvaimu kasvatamine .....................................................................................................1 2 9 
h) Finantseerimisvõimaluste soodustamine....................................................................................1 2 9 
 i) Maa kasutuselevõtule kaasaaitamine .........................................................................................1 2 9 
 j) Abi infrastruktuuride jagamisel (näit. hooned, uurimislaborid, koolitusvahendid) .......................1 2 9 
k) Ligipääsu loomine uuringuüksustele (laborid, ülikoolid, jne)......................................................  1 2 9 
 l) Turule sisenemise aja lühemaks muutmine................................................................................1 2 9 

 
 
Q15.  [CLUSTER]: Kas nõudlus innovatiivsete toodete või teenuste järele on klasteris kõrgem kui nõudlus väljaspool 

seda? 
[REGION]: Kas nõudlus uuenduslike toodete või teenuste järele on kõrgem teie piirkonnas või väljaspool seda? 

 LUGEGE ETTE – AINULT ÜKS VASTUS 
 

- Jah, märkimisväärselt kõrgem............................................................. 1 
- Jah, veidi kõrgem ................................................................................ 2 
- Ei, see on mõlemal juhul ühesugune................................................... 3 
- Ei, see on madalam............................................................................. 4 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 
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Q16.  [CLUSTER]: Kui kasulik on klasteris tegutsemine teie ettevõtte erinevatele struktuuriüksustele? 
[REGION]: Kui kasulik on oma piirkonnas tegutsemine teie ettevõtte erinevatele struktuuriüksustele? 

 LUGEGE ETTE – VÕIB OLLA MITU VASTUST 
 

- Väga kasulik ........................................................................................ 1 
- Mõnevõrra kasulikum .......................................................................... 2 
- Vaevu või üldse mitte kasulikum ......................................................... 3 
- [Ei ole ühtegi sellist allüksust/osakonda] ............................................. 8 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 
 

a) Uurimis ja arendusosakond ..................................................................................................1 2 3 8 9 
b) Marketing .............................................................................................................................1 2 3 8 9 
c) Müük ....................................................................................................................................1 2 3 8 9 
d) Tootmine ...............................................................................................................................1 2 3 8 9 
e) Personaliosakond .................................................................................................................1 2 3 8 9 
f) Hanked / vara soetamine / varustus ......................................................................................1 2 3 8 9 

 
Q17.  Palun öelge, kas te nõustute või ei nõustu iga järgneva väitega: 
 VÕIB OLLA MITU VASTUST 
 

- Nõustun ............................................................................................... 1 
- Ei nõustu.............................................................................................. 2 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 

 
a)[CLUSTER]: Võrreldes teiste regioonidega on konkurents klasteri sees suurem 
   [REGION]: Võrreldes teiste regioonidega on konkurents meie regioonis suurem .......................1 2 9 
 

FILTER, KÜSI  b. c. JA d, AINULT JUHUL KUI Q17a = 1 
b)[CLUSTER]: Suurem klasterisisene konkurents on positiivne, kuna parandab konkurentsivõimet 
   [REGION]: Suurem regioonisisene konkurents on positiivne, kuna parandab  konkurentsivõimet1 2 9 
c)[CLUSTER]: Suurem konkurents on klaster-meetodil töötamise edukuse üheks osaks 
   [REGION]: Kõrgem konkurents on üks edu põhjuseid minu regioonis ........................................1 2 9 
d)[CLUSTER]: Suurem konkurents klasteris piirab ettevõtete arenguvõimet 
   [REGION]: Suurem konkurents regioonis piirab ettevõtete arenguvõimet ..................................1 2 9 

 
KÜSIGE KÕIGILT 
 
Q18.  Kas olete viimase viie aasta jooksul laiendanud oma tegevusulatust (näiteks pakkudes klientidele rohkem 

erinevaid teenuseid)? 
 LUGEGE ETTE – AINULT ÜKS VASTUS 
 

[CLUSTER]:- Jah, ja kuulumine klasterisse aitas sellele kaasa 
[REGION]:- Jah, ja paiknemine oma regioonis aitas sellele kaasa ....... 1 
[CLUSTER]: -Jah, kuid kuulumine klasterisse ei teinud seda eriti lihtsamaks 
[REGION]: -Jah, kuid paiknemine oma regioonis ei teinud seda eriti lihtsamaks 2 
- Ei ......................................................................................................... 3 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 4 

 
 
FILTER Q19: KÜSIGE VAID NENDELT, KES PEAVAD END KLASTERISSE KUULUVATEKS, Q7 = 1 
 
Q19.  Rääkides Teie ettevõtte asukohast, siis millise väitega te nõustute: 
 LUGEGE ETTE – AINULT ÜKS VASTUS 
 

- Teie ettevõte asutati (loodi või kolis) oma praegusesse asukohta põhjustel, mis ei ole seotud 
klaster-meetodil töötamisega, või .......................................................... 1 
- Klaster-meetodil töötamise võimalus oli määrav ettevõtte asukoha valikul 2 
- [ET/ VP] ............................................................................................... 9 
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Q20.  [CLUSTER]: Mis te arvate, kui suurel määral aitavad kohalikud võimuorganid kaasa klasteri tegevusele? 
[REGION]: Mis te arvate, kui suurel määral aitavad kohalikud võimuorganid kaasa Teie piirkonna tegevusele? 

 LUGEGE ETTE – AINULT ÜKS VASTUS 
 

- Jah, nende roll on peamine ................................................................. 1 
- Jah, nende roll on oluline..................................................................... 2 
- Jah, kuid nende roll on piiratud............................................................ 3 
- Ei ........................................................................................................ 4 
- ET/ VP ................................................................................................. 9 

 
 
Q21.  Kas Te olete teadlikud strateegilistest plaanidest, mis muudavad Teie regiooni tuntuks oma oskuste tõttu ühes 

või mitmes tööstusvaldkonnas? 
 LUGEGE ETTE – AINULT ÜKS VASTUS 
 

- Jah, selles valdkonnas, kus meie ettevõte tegutseb ........................... 1 
- Jah, kuid valdkonnas, kus meie ettevõte ei tegutse ............................ 2 
- Ei ........................................................................................................ 3 
- ET/ VP ................................................................................................. 9 

 
Q22.  [CLUSTER:] Öelge palun, millised järgnevatest vahenditest on need, millega riiklikud võimuorganid hetkel teie 

klasterit toetavad? 
[REGION:] Öelge palun, millised järgnevatest vahenditest  on need, millega riiklikud võimuorganid hetkel teie 
regiooni toetavad? 

 VÕIB OLLA MITU VASTUST 
 

- Aitavad praegusel hetkel kaasa........................................................... 1 
- Ei aita praegusel hetkel kaasa............................................................. 2 
- ET/ VP ................................................................................................. 9 

 
a) Otsene rahaline toetus, kindlate projektide rahastamiseks........................................................1 2  9 
b) Soodustavad asjaajamise korda ................................................................................................1 2  9 
c) Rajavad hooneid ja muid infrastruktuure.....................................................................................1 2 9 
d) Väiksemad maksud seoses uuringu- ja arendustegevusega ning innovaatilise tegevusega ....1 2  9 
e) Väiksemad maksud seoses tegevusega, mis pole seotud uuringu- ja arendustegevuse või innovatsiooniga
.......................................................................................................................................................1 2  9 
 f) Avalike ürituste korraldamine (messid, ärialased ametilähetused…) ........................................1 2  9 
g) Aitavad kaasa suhetes ülikoolide, ametkondadega...................................................................1 2  9 
h) Aitavad kaasa ettevõtete vahelisele suhtlemisele .....................................................................1 2  9 
 i) Toetavad äriinkubaatorite arendamist........................................................................................1 2  9 
 j) Aitavad kaasa piironna / klasteri maine parandamisele..............................................................1 2 9 
k) Aitavad kaasa infovahetusele (turu vajadused, turusituatsioon, uued regulatsioonid…)...........1 2  9 
 l) Aitavad kaasa riikidevaheliste suhete loomisele teiste klaster-meetodil töötavate ettevõtete või piirkondadega
.......................................................................................................................................................1 2  9 
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Q23  [CLUSTER:] Millistes järgmistes valdkondades peaksid riiklikud võimuorganid Teie arvates oma tegevust 
parandama, et Teie klasteri arenemisele paremini kaasa aidata: 
[REGION:] Millistes järgmistes valdkondades peaksid riiklikud võimuorganid Teie arvates oma tegevust 
parandama, et Teie regiooni arenemisele paremini kaasa aidata: 

 
 VÕIB OLLA MITU VASTUST 
 

- Peaksid parandama............................................................................. 1 
- Ei ole vajadust parandada ................................................................... 2 
- ET/ VP ................................................................................................. 9 
 

a) Otsene rahaline toetus kindlate projektide rahastamiseks..........................................................1 2 9 
b) Asjaajamise korra soodustamine................................................................................................1 2 9 
c) Hoonete ja teiste infrastruktuuride rajamine................................................................................1 2 9 
d) Maksude alandamine seoses uuringu- ja arendustegevuse ning innovatsioonitegevusega ......1 2 9 
e) Maksude alandamine seoses uuringu- ja arendustegevust ning innovatsioonitegevust mittepuudutavate 
kuludega..........................................................................................................................................1 2 9 
f) Avalike ürituste korraldamine (messid, ärialased ametilähetused…) ..........................................1 2 9 
g) Soodustada suhtlemist ülikoolide ja ametkondadega.................................................................1 2 9 
h) Soodustada suhtlemist ettevõtetega...........................................................................................1 2 9 
i) äriinkubaatorite arendamisele kaasaaitamine..............................................................................1 2 9 
j) Regiooni / klasteri maine parandamisele kaasaaitamine.............................................................1 2 9 
k) Infovahetusele kaasaaitamine (turuvajadused, turusituatsioon, uued regulatsioonid…) ............1 2 9 
l) Teistes riikides asuvate klasterite või geograafiliste piirkondadega suhete arendamisele kaasaaitamine
........................................................................................................................................................1 2 9 

 
 
 
 
Q24.  [CLUSTER:] Mis Te arvate, kas suhete arendamine teiste Euroopa samas ärivaldkonnas tegutsevate 

klasteritega on: 
[REGION:] Mis Te arvate, kas suhete arendamine teiste Euroopa samas ärivaldkonnas tegutsevate 
regioonidega on: 

 LUGEGE ETTE – AINULT ÜKS VASTUS 
 
- Hädaoht, või ........................................................................................ 1 
- Võimalus.............................................................................................. 2 
- ET/ VP ................................................................................................. 9 

 
 
D6.  Lõpetuseks sooviksin ma teilt küsida, kas Euroopa Komisjon võiks teiega tulevikus uuesti kontakti võtta, et 

teavitada teid võimalustest, mida pakub klasteris tegutsemine. Kui te sellega nõustute, siis me edastame teie 
firma nime Euroopa Komisjonile, kui mitte, jääb teie ettevõte täiesti ananüümseks. 

 LUGEGE ETTE – AINULT ÜKS VASTUS 
 

- Nõustub, et temaga võetakse hiljem uuesti ühendust ......................... 1 
- Ei nõustu, et temaga võetakse hiljem uuesti ühendust ....................... 2 

 




