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juuri lainkaan vaikutusta: 
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Q2 H‐ oikeudellisen neuvonnan hankkimina ulkomaisesta sopimus laista  = 4 TAI 3 TAI 2] 

 
Q3.  Sanoitte, että jotkin sopimus lakiin vaikuttavat asiat vaikuttavat rajat ylittävään yritykseltä kuluttajalle 
tapahtuvaan kauppaanne.  Kuinka usein nämä esteet saivat teidät luopumaan rajat ylittävästä kaupasta? 
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