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A vállalat nagysága (Mintához szükséges adat)

A vállalat nagysága

FL342SIZE

(BEV1) Jó napot kívánok, (NÉV) vagyok a TNS Hoffmann piackutató cégtől. Beszélhetnék az 

ügyvezető igazgatójával,  a vezérigazgatóval, a pénzügyi igazgatóval vagy bármilyen jogi 

képviselővel, aki döntési jogkörrel rendelkezik az Önök cégénél?

(BEV2) HA A PORTÁS TOVÁBBI INFORMÁCIÓT KÉR: Vállalatokkal, (azok döntéshozóival) 

vesszük fel a kapcsolatot Európa-szerte, hogy megtudjuk véleményüket néhány üzleti 

témával kapcsolatban. Válaszaikat a döntéshozatal támogatására és a jövőbeni európai 

politikák megtervezésre fogják felhasználni. Nagyra értékelném, ha beszélhetnék az illetővel, 

hogy véleményét belefoglalhassuk a felmérésbe.

HA A MEGFELELŐ VÁLASZADÓ NEM ELÉRHETŐ, KÉREM EGYEZTESSEN IDŐPONTOT

(BEV3) (AMIKOR A CÉLSZEMÉLYEKKEL BESZÉL) Jó napot kívánok, …. vagyok a TNS 

HOFFMANN piackutató cégtől.
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(BEV4) Vállalatokkal, illetve azok döntéshozóival vesszük fel a kapcsolatot Európa-szerte, 

néhány üzleti témával kapcsolatban, és nagyra értékelnénk hozzájárulását. Az eredményeket 

a döntéshozatal támogatására és a jövőbeni európai politikák megtervezésre fogják 

felhasználni. Lenne egy kis ideje válaszolni néhány kérdésre? Nem tartana tovább 15 

percnél..

A LAN1-ET CSAK BE, EE, FI, IE, LV, LU, MT, ES, CH-BAN KÉRDEZD

Milyen nyelven szeretné lefolytatni ezt az interjút?

(OLVASD FEL A VÁLASZLEHETŐSÉGEKET - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Ausztria - német

Belgium - flamand

Belgium - francia

Bulgária - bolgár

Horvátország - horvát

Cseh Köztársaság - cseh

Dánia - dán

Észtország - észt

Észtország - orosz

Finnország - finn

Finnország - svéd

Franciaország - francia

Németország - német

Görögország - görög

Magyarország - magyar

Izland - izlandi

Írország - angol

Írország - ír

Olaszország - olasz

Lettország - lett

Lettország - orosz

Litvánia - litván

Luxemburg - luxemburgi

Luxemburg - francia

Luxemburg - német

Macedónia - macedón

Macedónia - albán

Málta - máltai

Málta - angol

Montenegró - montenegrói

Hollandia - flamand

Norvégia - norvég

Lengyelország - lengyel

Portugália - portugál

Ciprusi Köztársaság - görög

Románia - román

Szlovákia - szlovák

Szlovénia - szlovén

Spanyolország - katalán

Spanyolország - spanyol

Svédország - svéd

Svájc - német

Svájc - francia

Svájc - olasz
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Törökország - török

Törökország - kurd

Ciprusi Török Köztársaság - török

Egyesült Királyság - angol

Amerikai Egyesült Államok - angol

FL342 LAN1 MODIFIED TREND

(A VÁLASZADÓ MEGNYUGTATÁSA) Biztosítani szeretném Önt arról, hogy együttműködése 

teljes mértékben önkéntes és válaszait bizalmasan kezeljük. Minőségbiztosítási és oktatási 

célból az interjút ellenőrizhetik vagy felvehetik. Először, néhány kérdést teszek fel 

kimondottan besorolási célból... 

KÉRDEZD MINDENKITŐL 

Hadd kezdjem néhány alapvető kérdéssel az Ön cégéről. Kérem, az összes kérdésnél 

korlátozza válaszait cégének kizárólag a magyarországi tevékenységére.

Hány munkavállalója (teljes munkaidősnek megfelelő) van jelenleg az Ön cégének?

(OLVASD FEL A VÁLASZLEHETŐSÉGEKET - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

1-9 munkavállaló

10-49 munkavállaló

50-249 munkavállaló

250-499 munkavállaló

500 vagy annál több

NT/NV (NE OLVASD FEL)

FL343 D1 MODIFIED TREND 

HA D1=6, AKKOR FEJEZD BE AZ INTERJÚT

Mikor alapították az Ön cégét?

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

2008. január 1. előtt

2008. január 1. és 2013. január 1. között

2013. január 1. után

NT/NV (NE OLVASD FEL)

FL343 D2 MODIFIED TREND 

KÉRDEZD MINDENKITŐL 

ROTÁLD AZ ITEMEKET 1-TŐL 3-IG, A 4. ÉS 5. ITEM EGYSÉGES KÓD

2011. január 1. óta az Ön cége …?

(OLVASSA FEL  -  TÖBB VÁLASZ LEHETSÉGES) 

Átvételre került vagy fúzióra lépett egy másik céggel

Eladta üzletének egy részét

Vásárolt egy másik céget

Egyik sem (NE OLVASD FEL)
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D4
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D6

D7
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NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW

Mennyi volt a cége teljes forgalma 2013-ban?

(ÍRD LE A VÁLASZT - HA VISSZAUTASÍTJA/NT/NV, A KÓD "999", HA NEM TUDJA 

PONTOSAN, RAGASZKODJ HOZZÁ, HOGY ADJON BECSLÉST)

NEW

2011 óta az Ön cégének 2013. évi forgalma …?

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Több, mint 25%-kal növekedett

5% és 25% között növekedett

Nagyjából azonos maradt

5% és 25% között csökkent

Több, mint 25%-kal csökkent

NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW

2013-ban az Ön cége forgalmának körülbelül hány százaléka származott exportból?

ÍRD LE A VÁLASZT SZÁZALÉKBAN - HA VISSZAUTASÍTJA/NT/NV, A KÓD "999", HA NEM 

TUDJA PONTOSAN, RAGASZKODJ HOZZÁ, HOGY ADJON BECSLÉST

%

NEW

OLVASD FEL: Az alábbi kérdések némelyike állami szektorbeli szervezetekre vonatkozik. Ide 

tartoznak a helyi, regionális és nemzeti kormányzatok és közigazgatások csakúgy, mint azok 

a kormányzatok és közigazgatások, amelyek olyan szolgáltatásokat nyújtanak, mint a 

tömegközlekedés, oktatás, egészségügy, stb.  

ROTÁLD AZ ITEMEKET 1-TŐL 3-IG, A 4. ITEM EGYSÉGES KÓD

Az Ön cége értékesít termékeket vagy szolgáltatásokat …?

(OLVASSA FEL  -  TÖBB VÁLASZ LEHETSÉGES) 

Egyéni fogyasztóknak

Más cégeknek

Állami szektorbeli szervezeteknek

NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW

ROTÁLD AZ ÁLLÍTÁSOKAT 1-TŐL 5-IG
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Q3

OLVASD FEL: Innovációra akkor kerül sor, amikor egy cég új vagy jelentősen megújított 

terméket, szolgáltatást, eljárást, marketing stratégiát vagy szervezési módszert vezet be. Egy 

cég az innovációt kifejlesztheti maga, vagy beszerezheti más cégektől vagy szervezetektől.

Az Ön cége bevezette-e az alábbi típusú innovációk bármelyikét 2011. január óta?

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Igen Nem NT/NV 

(NE 

OLVASD 

FEL)

Új vagy jelentősen megújított termékek 1 2 3

Új vagy jelentősen megújított szolgáltatások 1 2 3

Új vagy jelentősen megújított eljárások (pl. termelési 

folyamatok vagy terjesztési módszerek)

1 2 3

Új vagy jelentősen megújított marketing stratégiák 1 2 3

Új vagy jelentősen megújított szervezeti struktúrák 

(pl. ismeretmenedzsment vagy munkahelyi 

szervezet)

1 2 3

NEW

A Q2-T AKKOR KÉRDEZD, HA BEVEZETTEK INNOVATÍV TERMÉKET VAGY 

SZOLGÁLTATÁST 2011. JANUÁR ÓTA, A KÓD 1 A Q1.1-BEN VAGY Q1.2-BEN - A 

TÖBBIEK LÉPJENEK A Q3 KÉRDÉSRE

2013-ban az Ön cége forgalmának körülbelül hány százaléka volt köszönhető olyan innovatív 

termékeknek vagy szolgáltatásoknak, melyeket 2011. január óta vezettek be? 

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

0%

1 - 25% között

26 - 50% között

51 - 75% között

76 - 100% között

NT/NV (NE OLVASD FEL)

FL343 Q2 STRONGLY MODIFIED TREND

KÉRDEZD MINDENKITŐL 

ROTÁLD AZ ÁLLÍTÁSOKAT 1-TŐL 2-IG

2011. január óta az Ön cége …?

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)
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1,

2,

3,

4,

5,

6,

Igen Nem NT/NV 

(NE 

OLVASD 

FEL)

Kérelmezett egy vagy több szabadalmat vagy 

márkanevet

1 2 3

Kutatás-fejlesztést végzett (K+F) házon belül vagy 

alvállalkozás révén

1 2 3

NEW

A Q4-T AKKOR KÉRDEZD, HA A CÉG VEZETETT BE INNOVÁCIÓT 2011. JANUÁR ÓTA, 

A KÓD "IGEN" A Q1.1 - Q1.5-BEN - A TÖBBIEK LÉPJENEK A Q5 KÉRDÉSRE

ROTÁLD AZ ÁLLÍTÁSOKAT 1-TŐL 6-IG

Mennyiben járultak hozzá az alábbiak az Ön cégének innovációihoz alapul szolgáló ötletek 

kifejlesztéséhez 2011. január óta? 

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Nagyban 

hozzájárult

Egy kicsit 

hozzájárult

Egyáltalán 

nem járult 

hozzá

NT/NV 

(NE 

OLVASD 

FEL)

4

A cég vezetése 1 2 3 4

A munkavállalók a cégnél 1 2 3

4

Egyetemek vagy kutató szervezetek 1 2 3 4

Más cégek 1 2 3

4

Egyéni fogyasztók 1 2 3 4

Állami szektorbeli szervezetek 1 2 3

NEW

KÉRDEZD MINDENKITŐL 

ROTÁLD AZ ITEMEKET 1-TŐL 3-IG, AZ. 5. ÉS 6. ITEM EGYSÉGES KÓD

Az Ön cége kapott bármilyen állami pénzügyi támogatást kutatás-fejlesztésre vagy más 

innovációra az alábbiak bármelyikétől 2011. január óta? 

(OLVASSA FEL  -  TÖBB VÁLASZ LEHETSÉGES) 

Helyi vagy regionális kormányzatok vagy közigazgatások

Nemzeti kormány vagy közigazgatás

Európai Unió

Más (NE OLVASD FEL)

Egyik sem (NE OLVASD FEL)

NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW
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Q7

1,

2,

3,

4,

5,

6,

7,

8,

9,

A Q6-T AKKOR KÉRDEZD, HA KAPTAK BÁRMILYEN ÁLLAMI PÉNZÜGYI TÁMOGATÁST 

KUTATÁS-FEJLESZTÉSRE A Q5-BEN, A KÓD 1-4 A Q5-BEN - A TÖBBIEK LÉPJENEK A 

Q7 KÉRDÉSRE

Mennyire volt fontos ez a pénzügyi támogatás az Önök innovációinak kifejlesztéséhez az 

elmúlt 3 évben, egy 1-től 6-ig terjedő skálán - ahol '1' azt jelenti, hogy az innovációt 

kifejlesztették volna a támogatás nélkül is, és '6' azt jelenti, hogy a támogatás 

elengedhetetlen volt az innováció kifejlesztéséhez? 

(EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

1 - Az innovációt kifejlesztették volna a támogatás nélkül is

2 

3

4

5

6 - A támogatás elengedhetetlen volt az innováció kifejlesztéséhez

NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW

OLVASD FEL: Az innováció kereskedelembe hozása az a folyamat, amely során egy új vagy 

jelentősen megújított terméket vagy szolgáltatást értékesíthető termékké vagy szolgáltatássá 

tesznek.

A Q7-T AKKOR KÉRDEZD, HA BEVEZETTEK INNOVATÍV TERMÉKET VAGY 

SZOLGÁLTATÁST 2011. JANUÁR ÓTA, A KÓD 1 A Q1.1-BEN VAGY Q1.2-BEN - A 

TÖBBIEK LÉPJENEK A Q9a KÉRDÉSRE

ROTÁLD AZ ITEMEKET 1-TŐL 7-IG, A 8. ÉS 9. ITEM EGYSÉGES KÓD

2011. január óta az Ön cége kapott-e pénzügyi vagy nem pénzügyi támogatást kormányzattól 

vagy közigazgatástól az alábbi tevékenységek bármelyikéhez, annak érdekében, hogy 

kereskedelembe hozzák innovatív termékeiket vagy szolgáltatásaikat? Támogatás …

(OLVASSA FEL  -  TÖBB VÁLASZ LEHETSÉGES) 

A szabályozások és szabványok betartásához

Marketingterv kidolgozásához

Prototípus kifejlesztéséhez

A személyzet képzéséhez abban, hogy miként támogassák az innovatív 

termékeket vagy szolgáltatásokat

Szellemi tulajdonjogokért való pályázáshoz vagy azok kezeléséhez

Egy termék vagy szolgáltatási piaci teszteléséhez annak elindítása előtt

Exportpiacokon történő értékesítéshez

A fentiek közül egyik sem

NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW

A Q8-T AKKOR KÉRDEZD, HA KAPTAK BÁRMILYEN PÉNZÜGYI VAGY NEM PÉNZÜGYI 

TÁMOGATÁST A KERESKEDELEMBE HOZÁSHOZ A Q7-BEN, A KÓD 1-7 A Q7-BEN - A 

TÖBBIEK LÉPJENEK A Q9 KÉRDÉSRE
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Q8
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Q9a

1

2

3

4

Q9b

Mennyire volt fontos ez a pénzügyi vagy nem pénzügyi támogatás az Önök innovatív 

termékeinek vagy szolgáltatásainak kereskedelembe hozásához az elmúlt 3 évben, egy 1-től 

6-ig terjedő skálán - ahol '1' azt jelenti, hogy az innovációt kereskedelembe hozták volna a 

támogatás nélkül is, és '6' azt jelenti, hogy a támogatás elengedhetetlen volt az innováció 

kereskedelembe hozásához?

(EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

1 - Az innovációt kereskedelembe hozták volna a támogatás nélkül is

2

3

4

5

6 - A támogatás elengedhetetlen volt az innováció kereskedelembe 

hozásához

NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW

OLVASD FEL: Egy gyors emlékeztető, hogy az állami szektorbeli szevezetekhez tartoznak a 

helyi, regionális és nemzeti kormányzatok és közigazgatások, csakúgy, mint azok a 

kormányzatok és közigazgatások, amelyek olyan szolgáltatásokat nyújtanak, mint a 

tömegközlekedés, oktatás, egészségügy, stb.  

A Q9A-T AKKOR KÉRDEZD, HA A KÓD 1 A Q1.1-BEN VAGY Q1.2-BEN - A TÖBBIEK 

LÉPJENEK A Q9B KÉRDÉSRE

ROTÁLD AZ ÁLLÍTÁSOKAT 1-TŐL 4-IG

Együttműködött-e az Ön cége az alábbi partnerek bármelyikével bármely innovatív termékük 

vagy szolgáltatásuk marketingjében, terjesztésében vagy reklámozásában 2011. január óta? 

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Igen Nem NT/NV 

(NE 

OLVASD 

FEL)

Egy versenytárs 1 2 3

Egy partnervállalat vagy külső tanácsadó 1 2 3

Egy ügyfélvállalat vagy egyéni fogyasztók 1 2 3

Állami szektorbeli szervezetek 1 2 3

NEW

A Q9B-T AKKOR KÉRDEZD, HA "NEM", A KÓD 2 VAGY "NT", A KÓD 3 A Q1.1-BEN ÉS 

Q1.2-BEN - A TÖBBIEK LÉPJENEK A Q10A KÉRDÉSRE

ROTÁLD AZ ÁLLÍTÁSOKAT 1-TŐL 4-IG

Együttműködött-e az Ön cége az alábbi partnerek bármelyikével bármely termékük vagy 

szolgáltatásuk marketingjében, terjesztésében vagy reklámozásában 2011. január óta? 
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3
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Q10a

1

2

3

4

5

6

7

8

Q10b

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Igen Nem NT/NV 

(NE 

OLVASD 

FEL)

Egy versenytárs 1 2 3

Egy partnervállalat vagy külső tanácsadó 1 2 3

Egy ügyfélvállalat vagy egyéni fogyasztók 1 2 3

Állami szektorbeli szervezetek 1 2 3

NEW

A Q10a-T AKKOR KÉRDEZD, HA "IGEN", A KÓD 1 A Q1.1-BEN VAGY Q1.2-BEN - A 

TÖBBIEK LÉPJENEK A Q10B KÉRDÉSRE

ROTÁLD AZ ÁLLÍTÁSOKAT 1-TŐL 8-IG

Az Ön cége innovatív termékeinek vagy szolgáltatásainak 2011. január óta történő 

kereskedelembe hozatalára gondolva, az alábbiak bármelyike volt nagy probléma, kis 

probléma vagy egyáltalán nem volt probléma?

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Nagy 

probléma

Kis 

probléma

Egyáltalán 

nem 

probléma

NT/NV 

(NE 

OLVASD 

FEL)

4

Marketing-szakértelem hiánya 1 2 3 4

Pénzügyi források hiánya 1 2 3

4

A piacot a már stabil versenytársak 

uralják

1 2 3 4

A szabályozásoknak vagy a 

szabványoknak való megfelelés 

költsége vagy bonyolultsága

1 2 3

4

Nehézségek a szellemi tulajdonjogok 

megtartásában

1 2 3 4

Kis kereslet az Önök innovatív termékei 

vagy szolgáltatásai iránt

1 2 3

4

Gyenge terjesztési csatornák 1 2 3 4

A piaci szabványok vagy szabályozások 

hiánya

1 2 3

NEW

A Q10B-T AKKOR KÉRDEZD, HA "NEM", A KÓD 2 VAGY "NT", A KÓD 3 A Q1.1-BEN ÉS 

Q1.2-BEN - A TÖBBIEK LÉPJENEK A Q11 KÉRDÉSRE

ROTÁLD AZ ÁLLÍTÁSOKAT 1-TŐL 8-IG

Az Ön cége termékeinek vagy szolgáltatásainak 2011. január óta történő kereskedelembe 

hozatalára gondolva, az alábbiak bármelyike volt nagy probléma, kis probléma vagy 

egyáltalán nem volt probléma?

9



1

2

3

4

5

6

7

8

Q11

1

2

3

4

Q12

1

2

3

4

5

Q13

1

2

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Nagy 

probléma

Kis 

probléma

Egyáltalán 

nem 

probléma

NT/NV 

(NE 

OLVASD 

FEL)

4

Marketing-szakértelem hiánya 1 2 3 4

Pénzügyi források hiánya 1 2 3

4

A piacot a már stabil versenytársak 

uralják

1 2 3 4

A szabályozásoknak vagy a 

szabványoknak való megfelelés 

költsége vagy bonyolultsága

1 2 3

4

Nehézségek a szellemi tulajdonjogok 

megtartásában

1 2 3 4

Kis kereslet az Önök termékei vagy 

szolgáltatásai iránt

1 2 3

4

Gyenge terjesztési csatornák 1 2 3 4

A piaci szabványok vagy szabályozások 

hiánya

1 2 3

NEW

KÉRDEZD MINDENKITŐL 

Az alábbiak közül melyik jellemzi legjobban az innováció kereskedelembe hozását az Ön 

cégénél?

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Nincs kereskedelembe hozandó innovációnk

Vannak innovációink, de nem hozzuk ezeket kereskedelembe

Vannak innovációink, és kereskedelembe hozzuk ezeket

NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW

Hogyan ítélné meg a cége fő piacára jellemző versenyhelyzetet?

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Nagyon gyenge

Gyenge

Erős

Nagyon erős

NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW

Az Ön cégének hány versenytársa van a fő piacán?

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Egy 

Néhány
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3

4

5

6

7

Q14a

1

2

3

Q14b

1

2

3

Több tíz

Több száz

Megszámolni is sok

NT/NV 

(NE 

OLVASD 

FEL)

Egyik sem (NE OLVASD FEL)

NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW

A Q14a-T AKKOR KÉRDEZD, HA "IGEN", A KÓD 1 A Q1.1-BEN VAGY Q1.2-BEN - A 

TÖBBIEK LÉPJENEK A Q14b KÉRDÉSRE

2 3

ROTÁLD AZ ÁLLÍTÁSOKAT 1-TŐL 3-IG

Az alábbi ügyfelek, akár hazaiak, akár külföldiek, mennyire fontosak az Önök innovatív 

termékeinek vagy szolgáltatásainak értékesítéséhez 2013-ban?

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Nagyon 

fontos 

Elég 

fontos

Nem 

igazán 

fontos 

Egyáltalán 

nem 

fontos

4 5

Állami szektorbeli 

szervezetek

1 2 3 4 5

Más cégek 1

NT/NV 

(NE 

OLVASD 

FEL)

4 5

NEW

A Q14B-T AKKOR KÉRDEZD, HA "NEM", A KÓD 2 VAGY "NT", A KÓD 3 A Q1.1-BEN ÉS 

Q1.2-BEN - A TÖBBIEK LÉPJENEK A Q15 KÉRDÉSRE

Egyéni fogyasztók 1 2 3

2 3

ROTÁLD AZ ÁLLÍTÁSOKAT 1-TŐL 3-IG

Az alábbi ügyfelek, akár hazaiak, akár külföldiek, mennyire fontosak az Önök termékeinek 

vagy szolgáltatásainak értékesítéséhez 2013-ban?

(OLVASD FEL - EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Nagyon 

fontos 

Elég 

fontos

Nem 

igazán 

fontos 

Egyáltalán 

nem 

fontos

4 5

Állami szektorbeli 

szervezetek

1 2 3 4 5

Más cégek 1

4 5

NEW

KÉRDEZD MINDENKITŐL 

Egyéni fogyasztók 1 2 3

AZ 1., 5. ÉS 6. ITEM EGYSÉGES KÓD
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Q15

1,

2,

3,

4,

5,

6,

Q16

1

2

3

Q17

1

2

3

2011. január óta az Ön cége…?

(OLVASSA FEL - TÖBB VÁLASZ LEHETSÉGES)

Megvizsgálta a lehetőségeket, hogy pályázzon egy vagy több közbeszerzési 

megbízásra, de sosem adott be árajánlatot

Legalább egy árajánlatot tett közbeszerzési megbízásra, de nem járt 

sikerrel

Legalább egy árajánlatot tett közbeszerzési megbízásra, de az eredmény 

még nem ismert

Legalább egy közbeszerzési megbízást elnyert

A fentiek közül egyik sem (NE OLVASD FEL)

NT/NV (NE OLVASD FEL)

FL343 Q13 MODIFIED TREND

A Q16-T AKKOR KÉRDEZD, HA A KÓD 4 A Q15-BEN - A TÖBBIEK LÉPJENEK A Q17 

KÉRDÉSRE

Az Ön cége értékesített-e innovatív terméket vagy szolgáltatást Önök által elnyert 

közbeszerzési megbízás részeként?

(EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Igen

Nem

NT/NV (NE OLVASD FEL)

NEW

KÉRDEZD MINDENKITŐL 

OLVASD FEL: Az innovatív megoldásokra irányuló közbeszerzés egy, a szokványos 

közbeszerzéstől eltérő, különleges közbeszerzési forma, ahol a szerződő hatóságok olyan 

innovatív termékeket vagy szolgáltatásokat vásárolnak, amelyek még nem kaphatók széles 

körben a kereskedelemben. 

Az Ön cége részt vett innovatív megoldásokra irányuló közbeszerzésben 2011. január óta?

NEW

(EGY VÁLASZ LEHETSÉGES)

Igen

Nem

NT/NV (NE OLVASD FEL)
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