
 
 
 

ZA4892 
 
 

Flash Eurobarometer 212 
(Attitudes towards the planned EU pilot project  

"Erasmus for Young Entrepreneurs" –  
Start-up counselling and support organisations) 

 
Country Specific Questionnaire 

Lithuania 



 
 
 
 

1 
 
 
 

 
 

Eurobarometer survey on the planned pilot project 
“Erasmus for young entrepreneurs”  

 
Questionnaire “start-up centres”  

 
 

Introduction 
 
Verslo paramos organizacijos tokios, kaip vieno langelio principo plius centrai (VLP+centrai) 
gali būti priskiriamos VLP 2006 metų aukščiausio lygio pavasario susitikimo išvadose 
suformuluoto apibrėžimo pagrindu, teigiančiu, kad: tai vieta, kurioje verslininkas gali atlikti 
visas administracines kompanijos steigimo procedūras. Šalia šių procedūrų šie centrai  prieš 
steigiant kompaniją ar jos steigimo laikotarpiu taip privalo teikti papildomas paslaugas (tokias 
kaip apmokymai, patarimai, konsultacijos ir t.t.). 
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CA. Informacija apie verslo steigimo paramos organizacijas, tokias kaip vieno langelio principo 
plius centrai (“pozicijonavimas”) 
 
CA1. Kurio tipo yra Jūsų įstaiga ar organizacija, kurios nare yra Jūsų įstaiga ? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Prekybos rūmai ........................................................................................................ 1 
- Amatų rūmai............................................................................................................. 2 
- Verslo asociacija ...................................................................................................... 3 
- Profesinė asociacija ................................................................................................. 4 
- Savivaldos/vietos valdžios institucija........................................................................ 5 
- Privati kompanija...................................................................................................... 6 
- Kita organizacija....................................................................................................... 7 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 
 

 
CA2. Prašom pasakyti, kokias paslaugas Jūs teikiate? 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Siūlo.................................................................................... 1 
- Nesiūlo................................................................................ 2 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. Informacija ir konsultavimas teisiniais klausimais ............................................ 1 2 9 
B. Informacija ir konsultavimas verslo buvimo vietos klausimais.......................... 1 2 9 
C. Informacija apie tai kaip parengti verslo planą ................................................. 1 2 9 
D. Individualizuota parama verslo planui parengti ................................................ 1 2 9 
E. Informacija apie galimą finansinę paramą........................................................ 1 2 9 
F. Finansinės paramos valdymas......................................................................... 1 2 9 
G. Parama/konsultavimas finansų klausimais ypatingai derantis su bankais ....... 1 2 9 
H. Konsultavimo papslaugų teikimas rinkodaros klausimais ................................ 1 2 9 
I. Konsultavimo paslaugų teikimas bendrais (strateginiais) klausimais................. 1 2 9 
J. Specializuota parama konkrečiam klientui pagal poreikius............................... 1 2 9 
K. Kitos paslaugos, neskaitant paminėtų.............................................................. 1 2 9 
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CA3. Kokiais būdais Jūs teikiate savo paslaugas? 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Paminėta............................................................................. 1 
- Nepaminėta ........................................................................ 2 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. Mokymo seminarai........................................................................................... 1 2 9 
B. Dideli renginiai (mugės, konferencijos ir t.t.) .................................................... 1 2 9 
C. Individuali parama............................................................................................ 1 2 9 
D. Internete .......................................................................................................... 1 2 9 
E. Kiti būdai .......................................................................................................... 1 2 9 
 

 
 
CA4. Koks personalas teikia Jūsų paslaugas? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Savi darbuotojai ....................................................................................................... 1 
- Kviestiniai darbuotojai .............................................................................................. 2 
- Ir vieni, ir kiti ............................................................................................................. 3 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 
 

 
 

CA5. Ar Jūs reklamuojate savo paslaugas? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Taip..................................................................................... 1 
- Ne ....................................................................................... 2  TOLIAU KLAUSTI 
KLAUSIMĄ CA8 
- [N/N] ................................................................................... 9  TOLIAU KLAUSTI 
KLAUSIMĄ CA8 
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[KLAUSTI, JEIGU KLAUSIME CA5=1] 
CA6. Kur Jūs reklamuojate savo paslaugas? 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Paminėta............................................................................. 1 
- Nepaminėta ........................................................................ 2 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. Laikraščiuose ir žurnaluose.............................................................................. 1 2 9 
B. Specializuotoje žiniasklaidoje: informaciniuose biuleteniuose ir ekspertų žurnaluose 1 2 9 
C. Radijuje ir per TV ............................................................................................. 1 2 9 
D. Savo Internetiniame tinklapyje ......................................................................... 1 2 9 
E. Kituose internetiniuose tinklapiuose................................................................. 1 2 9 
F. Kitos reklamos priemonės................................................................................ 1 2 9 

 
 
 
CA7. Ar dažnai Jūs reklamuojate  savo paslaugas [KLAUSTI, JEIGU KLAUSIME CA6 a-f=1]?  
 

- Kartą per savaitę................................................................. 6 
- Kartą per mėnesį ................................................................ 5 
- Kartą per 2 mėnesius.......................................................... 4 
- Kas 3-6 mėnesius ............................................................... 3 
- Kartą per metus .................................................................. 2 
- [Niekada]............................................................................. 1 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
CA7a. Laikraščiuose ir žurnaluose ........................................................... 6 5 4 3 2 1 9 
CA7b. Specializuotoje žiniasklaidoje: informaciniuose biuleteniuose ir ekspertų žurnaluose 6 5 4 
3 2 1 9 
CA7c. Radijuje ir per TV........................................................................... 6 5 4 3 2 1 9 
CA7d. Savo Internetiniame tinklapyje....................................................... 6 5 4 3 2 1 9 
CA7e. Kituose internetiniuose tinklapiuose .............................................. 6 5 4 3 2 1 9 
CA7f. Kitos reklamos priemonės .............................................................. 6 5 4 3 2 1 9 

 
 
[KLAUSTI VISUS] 
CA8. Prašom pasakyti, į kurias tikslines grupės Jūsų organizacija orientuojasi labiausiai? 
  

[PAŽYMĖTI NESKAITANT - GALIMI KELI ATSAKYMAI] 
 

- Studentai.................................................................................................................. 1 
- Stažuotojai ............................................................................................................... 2 
- Kvalifikuoti darbininkai.............................................................................................. 3 
- Verslininkai............................................................................................................... 4 
- Bedarbiai .................................................................................................................. 5 
- Kita tikslinė grupė..................................................................................................... 6 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 
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CA9a. Ar Jūsų paslaugos pritaikytos tam tikrai amžiaus grupei? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Taip..................................................................................... 1 
- Ne ....................................................................................... 2  TOLIAU KLAUSTI 
KLAUSIMĄ CA10 
- [N/N] ................................................................................... 9  TOLIAU KLAUSTI 
KLAUSIMĄ CA10 

 
 
 
[KLAUSTI, JEIGU KLAUSIME CA9=1] 
CA9b. Kokio amžiaus Jūsų tikslinė grupė? Ar Jūs galėtumėte pirmiausiai įvardinti apatinę 
tikslinės grupės amžiaus ribą? 
 

- Apatinė riba [ ][ ] metų 
- [N/N] 

 
 
 
CA9c. Kokia yra viršutinė tikslinės grupės amžiaus riba? 
 

- viršutinė riba [ ][ ] metų 
- [N/N] 

 
 
 
[KLAUSTI VISUS] 
CA10. Prašom pasakyti apie kiekvieną administracinę kliūtį, su kuria susiduria  būsimasis 
verslininkas, steigdamas kompaniją ar ji labai svarbi, greičiau svarbi,  greičiau nesvarbi ar 
visiškai nesvarbi, kalbant apie Jūsų klientus? 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Labai svarbi ........................................................................ 1 
- Greičiau svarbi.................................................................... 2 
- Greičiau nesvarbi................................................................ 3 
- Visiškai nesvarbi ................................................................. 4 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. Kompanijos įstatų parengimas, vietinės valdžios potvarkiai bei patvirtinimas pas notarą 1 2 3 
4 9 
B. Kompanijos vardo patvirtinimas ................................................................. 1 2 3 4 9 
C. Sertifikatų gavimas apie partnerius (sėkminga veikla, kvalifikacija  ir pan.)1 2 3 4 9 
D. Kompanijos registravimas.......................................................................... 1 2 3 4 9 
E. Įmonės kodo gavimas, mokesčių mokėtojo kodo gavimas......................... 1 2 3 4 9 
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F. PVM mokėtojo kodo registravimas............................................................. 1 2 3 4 9 
G. Registravimasis socialiniam draudimui, pensijų fondams ir pan. ............... 1 2 3 4 9 

 
 
 
CA11. Prašom pasakyti apie kiekvieną galimą kliūtį, su kuria susiduria būsimas verslininkas, 
steigiant kompaniją, ar ji labai svarbi, greičiau svarbi, greičiau nesvarbi ar visiškai nesvarbi, 
kalbant apie Jūsų klientus? 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Labai svarbi ........................................................................ 1 
- Greičiau svarbi.................................................................... 2 
- Greičiau nesvarbi................................................................ 3 
- Visiškai nesvarbi ................................................................. 4 
- [N/N] ................................................................................... 9 
 

A. Verslo idėjos ar verslo galimybių stoka ...................................................... 1 2 3 4 9 
B. Finansų stoka............................................................................................. 1 2 3 4 9 
C. Įgūdžių stoka.............................................................................................. 1 2 3 4 9 
D. Nenoras rizikuoti ........................................................................................ 1 2 3 4 9 
E. Informacijos stoka ...................................................................................... 1 2 3 4 9 
F. Supaprastintų administracinių procedūrų nebuvimas................................. 1 2 3 4 9 

 
 
 

CA12. Prašom pasakyti apie kiekvieną dalyką ar jis labai svarbus,  greičiau svarbus, greičiau 
nesvarbus ar visiškai nesvarbus steigiančiųjų įmones skaičiaus didėjimui?  
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Labai svarbi ........................................................................ 1 
- Greičiau svarbi.................................................................... 2 
- Greičiau nesvarbi................................................................ 3 
- Visiškai nesvarbi ................................................................. 4 
- [N/N] ................................................................................... 9 
 

A. Palankesnės verslo aplinkos (mokesčių, įstatymų, infrastruktūros ir t.t.) sukūrimas1 2 3 4 9 
B. Verslumo mokymo mokyklose / universitetuose gerinimas ........................ 1 2 3 4 9 
C. Pagalba gauti finansinę paramą ................................................................ 1 2 3 4 9 
D. Biurokratijos/administracinių kliūčių mažinimas ......................................... 1 2 3 4 9 
E. Informacijos teikimo bei konsultavimo gerinimas ....................................... 1 2 3 4 9 
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CA13. Ar Jūs girdėjote apie Paslaugų Direktyvą? 
 

[SKAITYTI– TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Taip..................................................................................... 1 
- Ne ....................................................................................... 2  TOLIAU KLAUSTI 
DALĮ CB 
- [N/N] ................................................................................... 9  TOLIAU KLAUSTI 
DALĮ CB 

 
 
 
[KLAUSTI, JEIGU CA13=1] 
CA14. Kaip Paslaugų Direktyva, Jūsų manymu,  įtakos Jūsų organizacijos veiklą? Ar, Jūsų 
manymu, ši įtaka bus labai didelė, greičiau didelė,  greičiau nedidelė ar ji nepadarys jokios 
įtakos? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Labai didelė ........................................................................ 1 
- Greičiau didelė .................................................................... 2 
- Greičiau  nedidelė ............................................................. 2  TOLIAU KLAUSTI 
DALĮ CB 
- Jokios įtakos ....................................................................... 2  TOLIAU KLAUSTI 
DALĮ CB 
- [N/N] ................................................................................... 9  TOLIAU KLAUSTI 
DALĮ CB 

 
 
 
[KLAUSTI, JEIGU CA14=1 arba 2] 
CA15. Kokias priemones Jūs vykdote ar planuojate vykdyti savo organizacijoje tam, kad 
prisitaikytumėte prie šios Direktyvos? 
 

[SKAITYTI– ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Paminėta............................................................................. 1 
- Nepaminėta ........................................................................ 2 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. Veiklos metodai ir sistema bus pakeisti ........................................................... 1 2 9 
B. Padaugės atsakomybės................................................................................... 1 2 9 
C. Atsakomybė bus deleguota kitai organizacijai/insitucijai .................................. 1 2 9 
D. Verslo steigimas bus perkeltas į internetą........................................................ 1 2 9 
E. Kitos priemonės ............................................................................................... 1 2 9 
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CB. Nuomonės bei mintys apie planuojamą pilotinį projektą “Erasmus jauniems verslininkams” 
 
[KLAUSTI VISUS] 
CB1. Ketinama įgyvendinti ES programą, kurios tikslas būtų remti jaunus būsimus verslininkus, 
kurie norėtų kuriam nors laikui išvykti į kitą šalį tam, kad pasimokytų ir paisemtų patyrimo iš kitų 
verslininkų ir susirastų potencialių partnerių  
Ar tokia programa, Jūsų manymu, būtų naudinga Jūsų organizacijos klientams, su sąlyga, kad 
išlaidos bent iš dalies būtų kompensuojamos? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Labai naudinga ................................................................... 1 TOLIAU KLAUSTI 
CB3 
- Greičiau  naudinga............................................................ 2 TOLIAU KLAUSTI 
CB3 
- Greičiau nenaudinga........................................................... 3  
- Visiškai nenaudinga............................................................ 4  
- [N/N] ................................................................................... 9  

 
 
 
[IF B1=3,4 or 9] 
CB2. Prašom pasakyti, kiek svarbi kiekviena priežastis  Jūsų organizacijos klientams,  darant 
įtaką tam, kad jie gali nepraleisti tam tikro laiko užsienyje ir pasimokyti bei pasikeisti patyrimu su 
kitu verslininku?  Prašom pasakyti apie kiekiveną priežastį, ar ji labai svarbi, svarbi, nesvarbi ar 
visiškai nesvarbi? 
 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Labai svarbi ........................................................................ 1 
- Greičiau svarbi.................................................................... 2 
- Greičiau nesvarbi................................................................ 3 
- Visiškai nesvarbi ................................................................. 4 
- [N/N] ................................................................................... 9 
 

A. Laiko stoka................................................................................................. 1 2 3 4 9 
B. Jokių privalumų jų kompanijoms ................................................................ 1 2 3 4 9 
C. Per brangu................................................................................................. 1 2 3 4 9 
D. Labai delikatu (verslo idėjų bei konkurencijos prasme).............................. 1 2 3 4 9 
E. Intereso vykti į užsienį nebuvimas.............................................................. 1 2 3 4 9 
F. Jų kalbos įgūdžiai nepakankami................................................................. 1 2 3 4 9 
G. Kitos asmeninės priežastys ....................................................................... 1 2 3 4 9 

 
 
[KLAUSTI VISUS] 
CB3. Kas, Jūsų manymu, būtų didesnis privalumas Jūsų verslo paramos organizacijos 
klientams: mokymasis ir keitimasis patyrimu su jaunu verslininku, visai neseniai įsteigusiu 
kompaniją ar mokymasis ir keitimasis patyrimu su vyresniu ir labiau patyrusiu verslininku? 



 
 
 
 

9 
 
 
 

 
[SKAITYTI– TIK VIENAS ATSAKYMAS] 

 
- Jaunu verslininku ..................................................................................................... 1 
- Vyresniu ir labiau patyrusiu verslininku .................................................................... 2 
- [Abi galimybės būtų gerai] ........................................................................................ 3 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 

 
 
[KLAUSTI VISUS] 
CB4_1. Ar tokia programa turėtų apsiriboti jaunais būsimais verslininkais, ar ji taip pat turėtų 
būti atvira kitoms tikslinėms grupėms? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Turėtų apsiriboti jaunais būsimais verslininkais .................. 1  GO TO B5_1 
- Atvira kitoms tikslinėms grupėms........................................ 2  GO TO B4_2 
- [N/N] ................................................................................... 9  GO TO B4_2 

 
 
CB4_2. Kurioms kitoms tikslinėms grupėms? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Paminėta............................................................................. 1 
- Nepaminėta ........................................................................ 2 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. Jauniems verslininkams................................................................................... 1 2 9 
B. Bet kuriam verslininkui ..................................................................................... 1 2 9 
C. Stažuotojams................................................................................................... 1 2 9 
D. Universiteto studentams .................................................................................. 1 2 9 
E. Kitoms tikslinėms grupėms .............................................................................. 1 2 9 

 
 
 
[KLAUSTI VISUS] 
CB5_1. Kokios turėtų būti amžiaus ribos tokios programos tikslinei grupei? Ar galėtumėte 
pirmiausiai pasakyti apatinę tokios tikslinės grupės amžiaus ribą? 
 

- Apatinė riba [ ][ ] metų 
- [N/N] 

 
 
 

CB5_2. Kokia turėtų būti viršutinė tikslinės amžiaus grupės riba? 
 

- viršutinė riba: [ ][ ] metų 
- [N/N] 
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CB6. Iš kurių sričių/verslo sektorių turėtų būti į užsienį vykstantis asmuo ir priimantis 
verslininkas 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Iš tos pačios srities/verslo sektoriaus ar ................................................................... 1 
- Skirtingų sričių/verslo sektorių?................................................................................ 2 
- [Nesvarbu]................................................................................................................ 3 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 

 
 
 
CB7. Kokio dydžio turėtų būti Jūsų organizacijos klientų lankoma įmonė, pvz. kiek joje turėtų 
būti darbuotojų? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
- 2-5............................................................................................................................ 1 
- 5-10.......................................................................................................................... 2 
- 10-20........................................................................................................................ 3 
- 20-50........................................................................................................................ 4 
- Daugiau nei 50......................................................................................................... 5 
- [Nesvarbu]................................................................................................................ 6 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 

 
 
 
CB8. Ar Jūs visiškai pritariate, pritariate, nepritariate ar visiškai nepritariate  numatomiems  
pagrindiniams tokios ES programos tikslams? 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Visiškai pritariu.................................................................... 1 
- Pritariu ................................................................................ 2 
- Nepritariu ............................................................................ 3 
- Visiškai nepritariu................................................................ 4 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. Pasimokyti iš verslininko, užsiimančiu verslu analogiškoje ar panašioje 

kaip planuojamoji įmonė srityje patyrimo ................................................. 1 2 3 4 9 
B. Potencialių verslo partnerių planuojamam verslui už šalies ribų paieška 

ir  tinklo įsteigimas.................................................................................. 1 2 3 4 9 
C. Rinkos produktams/paslaugoms radimas .................................................. 1 2 3 4 9 
D. Žinių apie kitos šalies ekonominę bei teisinę aplinką įgyjimas ................... 1 2 3 4 9 
E. Žinių, kaip sėkmingai užsiimti verslu kitoje Europos šalyje įgyjimas........... 1 2 3 4 9 
F. Įgūdžių, kurie padėtų sukurti naujus produktus bei paslaugas savajam 

verslui įgyjimas ........................................................................................ 1 2 3 4 9 
G. Žinių, kaip sėkmingai užsiimti verslu įgyjimas............................................ 1 2 3 4 9 
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H. Kultūros akiračio praplėtimas..................................................................... 1 2 3 4 9 
I. Kalbos įgūdžių pagerinimas......................................................................... 1 2 3 4 9 
 
 

CB9. Jei mokymąsi laikysime vienu iš svarbiausių tokios Europos Sąjungos Programos tikslų, 
kiek naudingi Jūsų organizacijos klientams būtų šie dėstomi dalykai ? Labai naudingas, greičiau 
naudingas, greičiau nenaudingas ar visiškai nenaudingas ? 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Labai naudinga ................................................................... 1 
- Greičiau  naudinga............................................................ 2 
- Greičiau nenaudinga........................................................... 3 
- Visiškai nenaudinga............................................................ 4 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. VIeninga rinka ir ES įstatymai .................................................................... 1 2 3 4 9 
B. Kompanijų augimas ir internacionalizavimas ............................................. 1 2 3 4 9 
C. Lankomos šalies rinka bei verslo aplinka................................................... 1 2 3 4 9 
D. Lankomos kompanijos patyrimas ir technologiniai ypatumai ..................... 1 2 3 4 9 
E. Kalba.......................................................................................................... 1 2 3 4 9 
F. Kita............................................................................................................. 1 2 3 4 9 
 

 
CB10. Kokia turėtų būti ideali Jūsų organizacijos klientų buvimo užsienyje trukmė? Prašom 
nurodyti mėnesių skaičių? 
 

[ALTERNATYVŲ SĄRAŠAS] 
 
- Mažiau nei 1 mėnuo................................................................................................. 1 
- Apie 1 mėnesį .......................................................................................................... 2 
- Apie 2 mėnesius....................................................................................................... 3 
- Apie 3 mėnesius....................................................................................................... 4 
- Apie 4 menesius....................................................................................................... 5 
- Apie 5 mėnesius....................................................................................................... 6 
- Apie 6 mėnesius....................................................................................................... 7 
- Daugiau nei 6 mėn. .................................................................................................. 8 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 

 
 
 
CB11. Ar Jūsų organizacija būtų pasirengusi visapusiškai paremti  Jūsų klientų buvimą kitoje 
ES šalyje? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Taip..................................................................................... 1 
- Ne ....................................................................................... 2  GO TO CB13 
- [N/N] ................................................................................... 9  GO TO CB13 
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[IF B11=1] 
CB12. Kokias išlaidas Jūsų organizacija sutiktų apmokėti? 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Paminėta............................................................................. 1 
- Nepaminėta ........................................................................ 2 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. Išlaidas pasirengimui (kalbų kursai, mokymai)................................................. 1 2 9 
B. Kelionės išlaidas .............................................................................................. 1 2 9 
C. Gyvenimo išlaidas (maitinimasis, būstas) ........................................................ 1 2 9 

 
 
 

CB13. Ar Jūsų organizacija būtų pasirengusi visapusiškai paremti atvykstančio jauno (būsimo) 
verslininko buvimą Jūsų šalyje? 
 

[SKAITYTI – TIK VIENAS ATSAKYMAS] 
 

- Taip..................................................................................... 1 
- Ne ....................................................................................... 2  GO TO B15 
- [N/N] ................................................................................... 9  GO TO B15 

 
 
 
[IF CB13=1] 
CB14. Kokią paramą Jūsų organizacija galėtų pasiūlyti atvykusiam jaunam (būsimam) 
verslininkui? 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Paminėta............................................................................. 1 
- Nepaminėta ........................................................................ 2 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. Apmokėti kelionės išlaidas............................................................................... 1 2 9 
B. Apmokėti maitinimosi ir būsto išlaidas ............................................................. 1 2 9 
C. Skirti nedidelį atlyginimą .................................................................................. 1 2 9 
D. Suteikti darbo vietą .......................................................................................... 1 2 9 
E. Mokymo kursus................................................................................................ 1 2 9 
F. Kalbų kursus .................................................................................................... 1 2 9 
G. Priimančios šalies verslo aplinkos apžvalgą .................................................... 1 2 9 
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CB15. Kokios lankymosi užsienyje išlaidos turėtų būti apmokamos iš numatomos ES 
programos? 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Paminėta............................................................................. 1 
- Nepaminėta ........................................................................ 2 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. Pasirengimo išlaidos (kalbų kursai, mokymai) ................................................. 1 2 9 
B. Kelionės išlaidos .............................................................................................. 1 2 9 
C. Gyvenimo išlaidos (maitinimasis, būstas) ........................................................ 1 2 9 
D. Atlyginimas priimančiam verslininkui ............................................................... 1 2 9 

 
 
 
CB16. Prašom pasakyti, ar Jūs visiškai sutinkate, sutinkate, nesutinkate ar visiškai nesutinkate 
su šiais teiginiais apie tokios programos įtaką? Būvimas kompanijoje užsienyje ... 
 

[SKAITYTI – ViENAS ATSAKYMAS KIEKVIENOJE EILUTĖJE] 
 

- Visiškai pritariu.................................................................... 1 
- Pritariu ................................................................................ 2 
- Nepritariu ............................................................................ 3 
- Visiškai nepritariu................................................................ 4 
- [N/N] ................................................................................... 9 

 
A. jaunam  būsimam verslininkui palengvina nuosavo verslo pradžią .......... 1 2 3 4 9 
B. padidina verslo sėkmės galimybes ............................................................ 1 2 3 4 9 
C. praturtina žinias ir skirtingų kultūrų suvokimą ............................................ 1 2 3 4 9 
D. neturi jokios įtakos naujos veiklos pradžiai ................................................ 1 2 3 4 9 

 
 
 

CB17. Ar Jūs turite kitų minčių, ar pasiūlymų planuojamai pilotinei jaunų būsimų verslininkų 
programai? (maksimaliai 4000 ženklų) 
 
 
Textbox 
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CC. Kitas tyrimo etapas: trenerių apklausa 
 
 
CC4. Ar Jūs saugote informaciją apie žmones, kurie planuoja steigti arba yra kompanijos 
steigimo procese? 
 

- Taip .......................................................................................................................... 1 
- Ne ............................................................................................................................ 2 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 

 
 
Klausti tuos, kurie atsakė “Taip” į klausimą CC4 
CC5. Ar Jūs galėtumėte suteikti galimybę naudotis šia informacija (adresais, telefono numeriais, 
e-pašto adresais ir t.t.), atliekantiems tyrimą Europos Komisijai apie mobilumo poreikį jauniems 
verslininkams? 
 

- Taip, be jokių sąlygų ................................................................................................ 1 
- Taip, su tam tikromis sąlygomis ............................................................................... 2 
- Ne ............................................................................................................................ 3 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 

 
 
[IF CC5=2] 
CC4B. Prašom pasakyti, kuriuos iš šių dalykų Jūs turite omenyje, kalbant apie sąlygas: 
 

- Su sąlyga, jeigu bus laikomasi atitinkamų  konfidencialumo reikalavimų ............... 1 
- Su sąlyga, jeigu už galimybę naudotis duomenų baze bus sumokėta ..................... 2 
- Su sąlyga, kad Jūsų organizacija bus atsakinga už kontaktus su klientais .............. 3 
- Su sąlyga, kad Jūsų organizacija neturės jokios administravimo naštos.................. 4 
- Kitos salygos............................................................................................................ 5 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 

 
 
IF CC4b=5 
CC5_2. PRAŠAU APIBŪDINTI ŠIAS SĄLYGAS 
 
 
IF CC5=3 
CC5_3. PRAŠYČIAU PAAIŠKINTI IŠSAMIAI 
 
 
CC1.  
Šio tyrimo metu mes taip pat norėtume apklausti tuos trenerius / lektorius. kurie dirba su jaunais 
verslininkais ir su jais nuolat bendrauja 
Prašyčiau mums suteikti kontaktinę informaciją tų trenerių / lektorių ar konsultantų, kurie dirba 
su jaunaisiais būsimaisiais verslininkais ir nuolat su jais bendrauja 
 
[Kai kurios organizacijos gali turėti iš šalies samdomus konsultantus ar trenerius, juos taip pat reikia 
įtraukti į tyrimą] 
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- Taip .......................................................................................................................... 1 
- Ne, nes šioje organizacijoje mes tokia veikla neužsiimame ..................................... 2 
- Ne ............................................................................................................................ 3 
- [N/N]......................................................................................................................... 9 

 
 
 
 
JEI KLAUSIME CC1 ATSAKYMAS ‘NE’ 
CC1_EXP. 
Prašyčiau išsamiai paaiškinti savo atsakymą 
 
 
KLAUSTI VISUS 
CC2. Ar aš galėčiau Jums paskambinti vėliau ar Jūs galite psakyti man PAVARDES ir kontaktinę 
informaciją dabar arba nukreipti į savo kolegą, kuris/i suteiktų šią informaciją ? 
 

- Paskambinti vėliau ................................................................................................... 1 
- Suteikti dabar ........................................................................................................... 2 
- [Nukreipti į kitą žmogų] ............................................................................................. 3 

 
 
 
CC3. 

Asmuo 1.  
 
Pavardė: _________________________ 
Telefono numeris: _________________________ 
 
Kategorija 

- treneris .......................................................................................................... 1 
- lektorius......................................................................................................... 2 
- konsultantas dirbantis Paramos centrui......................................................... 3 
- Kita:  _______________________ 

 
KODAS ‘99’ prie pavardės, jei daugiau žmonių pridėti nebėra 
 
Asmuo 2.  
… 
Asmuo 20.  
 

 
 
 


